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PROCEDIMENTOS PARA LICENCIAR PRODUTOS COM A ESPORTE CLUBE
JUVENTUDE

1 - O processo de licenciamento deve ser agil, levando no maximo trés dias para
ficar pronto apds a negociagao das condigdes contratuais.

Passos para o licenciamento:

a) Apresentacdo da idéia: As empresas devem procurar o departamento de
marketing do clube e solicitar uma reunido com o responsavel pelo setor de
licenciamento para apresentar as idéias dos produtos. Estas idéias serado
analisadas quanto ao interesse e a viabilidade do licenciamento. Caso as idéias
ndo sejam aproveitadas no momento, ficardo arquivadas para um possivel
aproveitamento futuro.

b) Apresentacdo do layout: Detectado o interesse pelo produto e, também, sua
viabilidade em licencia-lo, a empresa devera, primeiramente, desenvolver um
layout com a marca do clube. Para que o layout siga o padrao das marcas do
clube, o responsavel pelo setor de licenciamento deverd enviar ao licenciado
manual de identidade visual, a qual, orienta a perfeita utilizagdo grafica das
marcas conforme os parametros estabelecidos pelo licenciante para o produto, a
embalagem e todo o material de comunicacgao.

c) Apresentacdo do protétipo: Aprovado o layout do produto, o clube solicitara a
empresa a criacdo de um protétipo, que, também, deve seguir, a risca, 0s
procedimentos do manual de identidade visual.

d) Negociacao das condi¢des contratuais: A relagcao formal licenciante e licenciado
gira em torno, natural e essencialmente, de um contrato. Para a formulagéo dos
termos desse acordo, ambos devem estar esclarecidos sobre alguns pontos:
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Sistema de contrato: Descrigdo dos produtos: devem ser detalhados para que nao
haja problemas com confec¢des de produtos ndo aprovados.

‘Royalties: caracteriza-se por uma importancia fixa ou uma porcentagem que
incide sobre o preco liquido do produto. Os royalties cobrados atualmente, para
produtos esportivos, estdo na faixa de 3% a 16%.

‘Valor minimo garantido (VMG): representa um valor minimo que o licenciado
garante pagar ao licenciante, pelo periodo do contrato.

‘Prazo do contrato: € o periodo que o licenciado tem para vender seus produtos
com a marca do clube e assim, conseguir atender as questoes de VMG e royalties
acordados.

-Cortesias: € a quantidade de produtos que devem ser entregues ao departamento
de marketing do clube durante o processo contratual para que sejam utilizadas em
acoOes de interesse do clube.

e) Confeccéo do contrato de licenciamento e Termo de aprovacéo: A confec¢ao do
contrato de licenciamento e o termo de aprovagdo dos produtos sao feitos pelo
departamento de marketing do clube. Estes documentos serdo criados em duas
vias. Caso o licenciado ja possua contrato com o clube, semelhante ao
apresentado, sera apenas anexado um termo de aprovacgao referente aos novos
produtos a serem fornecidos.

f) Solicitacdo de amostras: Logo de inicio é solicitado uma amostra de cada
modelo de produto licenciado, uma ficando no departamento de marketing do
clube para controle de qualidade.

Ap6és o término de cada periodo, o licenciado deverd enviar ao clube
amostras/cortesias (quantidade a ser estipulado pelo clube) que serao distribuidas
entre o setor de licenciamento (controle de qualidade) e departamento de
marketing (acées promocionais).

g) Assinatura pela licenciada: Primeiramente é solicitada a assinatura do contrato
pela licenciada, apds as assinaturas dos responsaveis pelo clube.

h) Assinatura pelo Esporte Clube Juventude: Apds a assinatura do contrato pela
licenciada, o responsavel pelo setor de licenciamento do clube vai atras da(s)
assinatura(s) da(s) pessoa(s) que responde(m) pelo clube, no caso do ESPORTE
CLUBE JUVENTUDE, o Vice-Presidente de Marketing.
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i) Entrega dos documentos assinados: Entrega de uma via do contrato e do termo
de aprovagéo assinados a licenciada. E importante salientar que somente a partir
deste momento a empresa sera considerada licenciada pelo clube e podera
comercializar os produtos. A outra via ficara arquivada com o departamento de
marketing do clube.

j) Comercializacdo dos selos / etiquetas: Vendas dos selos/etiquetas ao
fornecedor, cobrando o valor referente aos royalties e mais o valor de custo (para
o clube) de cada etiqueta, para que se inicie a distribuicdo dos produtos no
mercado. Dependendo do valor, podera ser negociado um prazo de pagamento de
até 30 dias.

l) Ser& exigido pelo licenciante o envio de copia da documentacédo da licenciada
como: contrato social em vigor, inscricdo co Cadastro nacional de Pessoa Juridica
(CNPJ), Inscricao no Cadastro de Contribuintes estadual ou municipal,
comprovante de enderec¢o, documentos (RG, CPF) dos representantes legais da
licenciada.



